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La Escola Sert ha puesto en marcha el Plan de formacion continua gratuita 2018 para
todos los colegiados y colegiadas. Este programa formativo, que pretende ofrecer un
catalogo de formaciones gratuitas adaptado a las necesidades de sus colegiados/das,
empezara con el curso de Negociacion eficaz en formato mobile learning, donde el
proceso de aprendizaje se realizara a través de los dispositivos moviles con
dindmicas que incluiran la gamificacion. Este curso empezara el préximo 11 de junio
de 2018.

¢ Por qué ofrecemos un curso sobre Negociacion eficaz? Negociar es el proceso para
llegar a un acuerdo satisfactorio entre dos partes enfrentadas, que quieren acercar
posturas y estan dispuestos a conceder algo. En cierto modo es como un juego, pues
éste siempre es competitivo. Cuando se juega buscamos ganar y, aunque en las
negociaciones no siempre se gana, una negociacion eficaz busca que las dos partes
sientan que han ganado. Negociamos cada dia en todas las areas de accion de nuestras
vidas.

En este curso online te proponemos una serie de contenidos y preguntas que te daran
pautas y consejos para conseguir una negociacion eficaz.



Los objetivos del curso son:
- Adquirir pautas para conseguir una negociacion eficaz.

e - Conocer las diferentes fases de la negociacion.
e - Aprender a aplicar la estrategia pertinente para garantizar beneficiar ambas partes
en una situacion de negociacion especifica.

Esta formacion se realizara a través del moévil. Los contenidos constaran de material
didactico en pequefas pildoras que se iran liberando de forma diaria en tu dispositivo
movil. Este material se presentara en esquemas, textos y videos de corta duracion y
estara disponible en catalan, castellano e inglés.

Durante el curso se mantendra una evaluacion continuada, también a través del
dispositivo movil, que constara de diferentes preguntas de consolidacion sobre los
contenidos mas relevantes de la formacion.

No te quedes sin plaza y apuntate a este curso que te permitird conocer las diferentes
fases de la negociacion y, a través de unas dinamicas gamificadas, aprenderas a aplicar
la estrategia pertinente para garantizar un resultado beneficioso por ambas partes en una
situacion de negociacion especifica.
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